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Agence de conseil en Communication spécialiste des PME-PMI innovantes
Innovation, Technologie, Ethique et Développement Durable

ACTINE Stratégies accélere son développement :

Deux nouvelles PME PMI Innovantes, Cub’Ink et ARESSI, choisissent ’'agence de
conseil en communication pour mettre en place leur stratégie de communication

EDITO

ACTINE Stratégies accélére son
développement et s’installe de
plus en plus comme la référence
pour les PME PMI innovantes qui
souhaitent développer leur noto-
riété et leur croissance.

En effet, 'agence de conseil en
communication propose des
solutions sur mesure pour faire
connaitre et valoriser les savoir-
faire de ses clients a des colts
compatibles avec les budgets
des PME PMI.

“ACTINE Stratégies s’applique
& soutenir les entreprises des
secteurs de la santé, des bio-
technologies, de I'environnement,
et des hautes technologies. Les
entreprises trouvent conseil pour
réaliser (et mettre en oeuvre) leur
plan de communication ...”
Entreprendre, 12 juillet 2006

Récemment, ARESSI, éditeur
frangais de solutions innovan-
tes en sécurité informatique, et
Cub’Ink, nouveau réseau fran-
cais spécialiste du consommable
d’'impression, viennent de choisir
ACTINE Stratégies pour les ac-
compagner dans leur développe-
ment.
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Editeur frangais de solutions innovantes

en sécurité informatique

ARESSI, met en place son
réseau de vente indirec-
te pour se développer en
France et commercialiser a
grande échelle son concept
NS Appliance.

ARESSI sélectionne des distribu-
teurs et revendeurs a valeur ajoutée
(VAD et VAR) pour commercialiser
sa gamme de solutions NS Applian-
ce. ARESSI cible les partenaires
qui proposent une offre de service
a valeur ajoutée sur le secteur de
la sécurité informatique et d'une
expertise reconnue en matiére de
réseau. Ces partenaires certifiés
bénéficient d’un soutien opération-
nel en terme d’activités marketing
et commerciales, et d’'un support
technique sans faille.

Le concept NS Appliance
Il s’agit d’'une solution globale de
sécurité, composée d'une ap-
pliance UTM (Unified Threat Ma-
nagement) qui permet de contréler
les flux entrants et sortants sur le
réseau informatique, intégrant des
automatismes de mises a jour de
'ensemble des fonctionnalités et
le suivi de leur bonne application,
ainsi que des services associés
permettant une réelle externalisa-
tion de I'administration de la sécu-

rité. Des alertes systématiques se
déclenchent en cas de tentatives
d’attaques ou d’intrusions. Un rap-
port d’activité est généré automati-
quement et envoyé régulierement
aux administrateurs.

Les différents modéles de la gam-
me NS Appliance intégrent les mé-
mes fonctionnalités et assurent une
sécurité optimale quelle que soit la
taille du réseau. La “Net-Secure

Appliance” se décline en trois boi-
tiers de puissance adaptée a la

ARESSI dans les médias

Depuis mai 2006, ACTINE Stratégies
collabore avec I'éditeur.

“L a société Aressi combine une offre
matérielle et des services pour protéger les
PME. Elle préte une attention particuliére
aux flux sortants des réseaux locaux...”.
Reseaux-telecoms.net

“Aressi mise d’entrée sur l'indirect”
Distributique

“ARESSI dévoile sa politique indirecte “
Décision Informatique

“Aressi en quéte de Var”
Crnexpress.vnunet.fr

taille des réseaux pour répondre
aux besoins liés au nombre d’utili-
sateurs :

- la NS 1000 pour 5 a 70 utilisateurs,
- la NS 2000 pour 50 a 300 utilisa- teurs,
- la NS 3000 pour 250 a 5 000 utilisateurs.

Les points forts de la solution
ARESSI :

- Un colt tres compétitif par une tarification
ala licence,

- Une installation avec moins de 30 minutes
d’interruption de service,

- Une interface conviviale en frangais,

- Un méme niveau de sécurisation quelle
que soit la taille du réseau,

- Un retour sur investissement rapide et
quantifiable :

- gain de temps pour I'administrateur

grace aux automatismes intégrés et a

I'externalisation du service,

- optimisation du temps des utilisateurs

grace au filtrage url,

- stabilisation des réseaux évitant les

aléas et les dysfonctionnements liés a

la contamination des flux. p1



Recharger les cartouches jet d’encre et laser
Cub’Ink, spécialiste frangcais du consommable d’impression, prévoit ’'ouverture
de 10 a 15 franchises en France d’ici fin 2007

encrez libre”

carlouches jet d encre & laser

o

d'économie

Chaque année 56 millions de cartouches
sont vendus en France pour 2,2 milliards
d’euros de chiffre d’affaires. Seul 10% de
ces cartouches d’encre sont a ce jour ré-
générés. Sur ce marché frangais en plei-
ne expansion et a forte marge, Cub’lnk
se positionne comme le partenaire privi-
Iégié des professionnels, des entreprises
et des particuliers avec des solutions de
qualité éprouvées, associées a un service
de proximité, pour un budget maitrisé. Le
nouveau réseau frangais du consomma-
ble d’'impression a choisi de se dévelop-
per sur le modéle de la franchise. D’ici fin
2007, Cub’Ink prévoit d’ouvrir entre 10 et
15 franchises en France.

Le concept Cub’Ink

Dans les magasins du réseau, Cub’lnk
régénere les cartouches jet d’encre avec
des machines professionnelles. Les car-
touches laser sont quant a elles régéné-
rées en usine. Toutes les cartouches sont
immédiatement disponibles ou livrées

ACTINE Stratégies s’installe
dans le Val D’Oise

L’agence de conseil en communication
spécialiste des PME PMI innovantes démé-
nage dans les locaux de I’Association pour
la promotion de Centres de Créations d’En-

treprises Tertiaires (ACCET) a Sannois.

A propos d’ACTINE Stratégies :

“Dans une démarche de bonne gestion et de pérennité, nous sélectionnons des
franchisés avec un profil d’entrepreneur et un ancrage local fort. Grace a I'accompa-
gnement mis en place, nos franchisés peuvent développer un chiffre d’affaires de 140

000 euros des la premiéere année .

en moins de 2 jours quelles que soient
les quantités. Les solutions Cub’lnk
laser et jet d’encre compatibles sont
certifieces 1SO 9001-2000 (qualité),
ISO 14001 (environnement) et pour
certaines NF-Environnement (qualité
d’usage et écologique du produit).

- I S
- Economie : Les solutions dévelop-
pées par Cub’lnk permettent jusqu’a
60% d’économie sur les cartouches

d’'impression pour les professionnels
et les particuliers. Pour les entrepri-
ses, la livraison est gratuite.

- Proximité : Les points de vente

sont implantés au coeur de la ville. lls
sont facilement accessibles et trés

Cub’Ink dans les médias

“Le secret des franchises qui durent ..Cub’Ink recrute activement”

“Le recyclage des cartouches fait mouche”

Commente Jean-Yves Louarn, PDG de Cub’Ink.

repérables grace a leur visuel original.

- Rapidité : Cub’Ink a mis en place des pro-
tocoles rigoureux, dispose de machines per-
formantes, de composants fiables. Ce qui per-
met de proposer des produits de haute qualité
et d’assurer une garantie « Satisfait, Echangé
ou Remboursé ».

- Environnement : La collecte et le recy-
clage écologique des cartouches usagées
vides laser et jet d’encre devraient s'installer
durablement dans les bonnes pratiques des
professionnels et des particuliers. Il s’agit d’un
geste simple qui contribue au refus du gas-
pillage et a la protection de I'environnement.
Cub’Ink collecte et détruit a ses frais, dans le
respect des normes, les cartouches non réu-
tilisables déposées dans ses magasins.

Par ailleurs, Cub’Ink propose aux entreprises,
aux collectivités ainsi qu'aux particuliers des
fournitures de bureautique : consommables
d'impression (jet d’encre et laser), papiers
de base et spéciaux (photo, fax...), supports
d’enregistrement.

Entreprendre

Courrier Cadres

“Cub’ink, société frangaise spécialisée dans la vente de cartouches d’encre prévoit

d’ouvrir 10 a 15 franchies d’ici la fin 2007.”

“Cub’ink, consommable d’impression a codt réduit”

Graphiline.com

L’Entreprise

ACTINE Stratégies est une agence de Conseil en Communication spécialiste des PME-PMI innovantes des secteurs de la santé et de

'environnement.

L’agence ambitionne de développer la notoriété des entreprises qui allient croissance et politique de Développement Durable.

En tant qu’agence “éthique”, ACTINE Stratégies apporte son soutien aux PME/PMI, mais également aux TPE ainsi qu’aux associations.
Les solutions proposées en termes de communication sont adaptées aux objectifs et aux besoins, a des colts en accord avec les possi-

bilités financiéres de ses clients.

ACTINE Stratégies compte parmi ses clients SKYWATER, le N°1 de la récupération d’eau de pluie en France et I'’Association Frangaise
pour la Recherche sur la Trisomie 21, 1ére association frangaise créée pour soutenir la recherche sur la Trisomie 21 en France.

Autres références :

FORBATECH, spécialiste des dispositifs de surveillance de la chaine du froid,

El-Ale, Expert en gestion et télésurveillance des réseaux électriques

Adresse : 2 esplanade de la gare - 95 110 Sannois- Tél : 01 39 81 22 78
Site Internet : www.actine-strategies.com - Mail : contact@actine-strategies.com
Stéphane Berstein, Directeur de I'agence - Christie Genteuil, Directrice Conseil
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