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agence conseil en communication spécialiste
des PME-PMI innovantes,
développement durable et santé.

| g5 fonds TEPA

sgus de la loi Travail Emploi Pouvoir
' Achat du 21 aodt 2007, les fonds TEPA
permettent aux PME de lever dons le cadre
H'une augmentation de capital 1,5 million
H'euros par exercice fiscal. Un amende-
ment récemment présenté an Sénat prévoit
e porter le plafond 4 2.5 millions d'euros,
En pénéral, les fonds TEPA entre dans le
Fapital & hauteur de 15 440 % et la durée du
plucement est de 5 ans. Pour I"année 2009,
s investissements doivent étre fait avant le
PS5 juin 2004, La réduction d’ISF prend en
tompte la date de libération de la souscrip-
Hon (exemples : BOIn® 170,171,188}

| es investisseurs

Prévu dans 1a Joi TEPA du 21 aodt 2008
reprise dans "article 885-0 ¥ bis du CGI),
a2 réduction de I'ISF d'un contribuable en
aveur de la souscription au capital de la
PME est égale & 75 % du montant de sa
pouscription au capital d'une PME au sens
Fommunautaire et ce dans une limite
nnuclle de 50 000 curos par année d'im-
bosition,

[Iudaﬁtés de sortie des Fonds TEPA

u terme des 5 ans, il existe trols possibili-
s dhe sotie pour bes investisseurs ©

La capacité du chef dentreprise & rache-
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L'expert/ Financement

Des solutions pour finance
son entreprise

Les fonds TEPA ont investi prés d'un milliard d'euros l'an
passé dans les PME. Cetle dotation globale devrait étre
du méme ordre pour l'année 2009. Comment convaincre
ces fonds qui peuvent encore investir jusqu'au 15 juin 2009
Quelles sont les autres pistes pour financer le développem

de sa PME 7

ter la part du fond TEPA préalablement
défini dans le pacte d’actionnaines,

- L'oworisation de vente des parts du fonds
TEPA & un fonds d'investissement,

- §i aucune des deux solutions de sortie
n'est possible, le fonds TEPA demande &
I'entreprencur de vendre la totalité de 1'en-

Le profil de la PME éligible

= Une PME de moins de 250 personnes,

- Un chiffre d'affaires inférieur & 50 mil-
lions d'euros,

- Un sitge au sein d"un pays de I'UE,

- Ne pas &tre cotde sur un marché régle-
menté,

- La PME doit étre soumise & 1'impde sur
les bénéfices (n” 55 & 58 du BOI).

D'autres possibilités
pour financer son développement

La soctété peut s¢ diriger vers des marnchés
non réglementés comme Alternext, le mar-
ché libre Nyse Euronext ou encore recourir
aux plateformes d*&changes de titres non
cotdes, Les attentes des investisseurs.
Ohutre les concepts, les business plans soli-
des et les projets inmovants, les investis-
seurs recherchent des équipes dingeantes
volontaires et |'existence d'un marché
Une notoriété déjd établie confirmera la
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capacité de I'équipe & pomer le
compétence indispensable rechenchées
les futurs actionnaires. Le savoir-faire
suffit pas & lever des fonds, encore fas
Eélre un acbour reConnu o un n
entrant & fort potentiel. L'entreprise
alors s'interroger sur son  image
Comment est-elle pergue par ses cli
ses concurrents 7 La législation est
favorable pour le développement de
activité T Dans leur audit, les fonds
étudient le business plan, le marches
technologie, la législation, I'image d°
treprise et la place occupée dans son &
systéme. Dans ce contexte, la -
Boquise est stratégigue pour convaine
lever des fonds.

La communication,
un maillon stratégique

L'entrepreneur ne peut s contenter
site Internet. 11 est impératif de prévois
stratégic de communication pour infi
régulitrement ces cibles @ les actionnes
les clients, les prescrpieurs ot bes
publics dans certains cas.,

Dans ce disposinf, I'entreprise peut end
ger des relations presse pour dévelo
notoriété, 1] s agit concritement d'i
les journalistes concemés par le cous
métier, | investissement dans les PME
les mider i rédiger des articles de presss
il faire des reponages sur I'entreprise.
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